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Zur Verstérkung unseres Teams suchen wir per sofort oder nach
Vereinbarung eine/n

Vertriebsingenieur (m/w/d) in Vollzeit

lhre Aufgaben:
« Internationaler Vertrieb unserer DIE-Bonder

* Kontinuierliche, umfassende Betreuung von Neukunden, Kunden sowie Vertriebspartnern (EMEA)
* Vorbereitung und Durchfiihrung von Prasentationen auf Messen und bei Kunden

* Bearbeitung und Qualifizierung von Leads (Messe- /Website Leads) sowie aktives Follow-up

* Analyse von Markttrends, Kundenbedirfnissen und Wachstumspotenzial

* Erstellung von Angeboten sowie Fuhren von Vertragsverhandlungen

» Umfassendes Vertriebsreporting (Forecast, Prospect-Funnel, Business Review)

* Enge Zusammenarbeit mit unseren Fachabteilungen

lhr Profil:

* Eine abgeschlossene Berufsausbildung oder Studium aus dem Bereich Mechatronik, Maschinenbau
oder Mikrosystemtechnik sowie eine kaufmannische Weiterbildung sind wiinschenswert

* Einschlagige B2B Vertriebserfahrung von erklarungsbedirftigen Produkten, vorzugsweise aus der AVT

» Ausgepragte Vertriebsaffinitat, technisches Verstandnis und eine schnelle Auffassungsgabe

« Sicheres Auftreten gute Ausdrucksfahigkeit und ausgezeichnete Umgangsformen

* Analytisches Denken und gute Auffassungsgabe fiir komplexe Zusammenhange

* Ergebnis- und I6sungsorientierte Arbeitsweise

* Reisebereitschaft (D/A/CH; EMEA)

» Engagement, Zuverlassigkeit, Flexibilitat, Loyalitat, Punktlichkeit und Teamfahigkeit

Wir bieten lhnen:

* Eine verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tatigkeit in einem zukunftsorientierten Unternehmen
* Eine umfassende Einarbeitungsphase
 Ein angenehmes Arbeits- und Betriebsklima sowie flexible Arbeitszeiten

* Entwicklungspotential

Interessiert?
Dann senden Sie Ihre Bewerbung per E-Mail an: office@tresky.de
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